AMCHAM

MISION DE LOGISTICA, COMERCIO EXTERIOR E INVERSIONES

MIAMI - DEL 1 AL 3 DE MARZO DE 2019

AGENDA TENTATIVA
I
LUNES 01 DE ABRIL
08:00 Desayuno ntrega de Materiales y Recomendaciones
09:00 Salida de la VAN
10:00 - 11:30 Visita - Tour al interior del Aeropuerto Internacional de Miami (Area de Pasajeros y Carga)
Presentacion Foods and Drugs Administration - FDA
Agenda: + La importancia de registrar alimentos y medicamentos en el FDA
+ Como funciona el sitio web de FDA para los registros
- « Cada cuanto tiempo hay que actualizar el registro en el FDA
R e « Cudl es la responsabilidad del empresario al registrar sus productos en el FDA
+ Cuales las normativas en general que se debe cumplir para enviar alimentos y
medicamentos a los Estados Unidos
12:30 - 13:15 ALMUERZO
Visita USCBP - US Customes and Border Protection - ADUANA DE ESTADOS UNIDOS
Agenda:
1. Import/export practices and procedures in the U.S.
13:45 - 15:00 2. Documents, costs, and institutions involved in import/export procedures.
3. Agricuitural issues and inspections.
4. Technical and sanitary regulations for import/export invfrom the U.S.
oS Presentacion - Raul Mamani Business Development Manager Central & South America
SIS0 EXPEDIA GROUP.
Presentacion Desarrollo de Negocios en Miami - Mario Suarez - Export Americas
Corporation."Oportunidades y Retos de Negocios en los Estados Unidos”
Presentacion Experto Tributarista Carlos Castellon de Cartellon & Co CPA
18:00 - 19:00 Recepcion en el Consulado de Bolivia en Miami (por confirmar)
MARTES 02 DE ABRIL
07:30 Desayuno
08:30 Salida de la VAN
09:30 - 11:30 Visita Puerto de Miami - SEABOARD MARINE (Presentacion y recorrido por el Puerto)
12:00 - 13:30 Almuerzo - Visita Presentacion BOA Cargo Miami
’ ) Visita FCBF - Florida Customs Brokers & Forwarders - Asociacion de Brokers y
LTy = 6 Forwarders
15:30 - 16:15 Visita Transporte Aerero Boliviano - TAB CARGO Miami
16:30 - 17:30 Visita Instalaciones de Cargo Avianca (Carga Seca y con Cadena de Frio)
Visita a KUEHNE + NAGEL Agentes Logisticos de Carga Internacional con 125 afios de
18:00 - 19:00 d h
e y vista al =
MIERCOLES 03 DE ABRIL
07:30 Desayuno
08:30 Salida la VAN
9:00 - 12:00 Presentacion BUFFETE DE ABOGADOS RECONOCIDOS EN MIAMI
COMO INVERTIR EN LOS ESTADOS UNIDOS
COMO VIVIR LEGALMENTE EN LOS ESTADOS UNIDOS
IMPUESTOS Y VISAS PARA EXTRANJEROS
i lion and Business Law
Miami Property Investors-
Visas e impuestos
Associated Grossers
Goya
idente, Sedanos, WinDixie
Invitados - SESION DE NETWORKING de diferentes rubros)
Almuerzo/Melreese COUNTRY CLUB GOLF MIAMI (entrega de certificados) ALCALDE
12:30 - 14:30 DE MIAMI: FRANSIS SUAREZ y Hon. Wifredo “Willy” Gort, Comisionado de la Ciudad
I T A de Miami la Presidenta de CAMACOL Sra. Mercy Saladrigas
15:00 - 17:00 Camara de Comercio Latinoamericana de los Estados Unidos - CAMACOL

Elena Dolinski - Experta en
Liderazgo, Emprendimiento e
Innovacion Social. Con més de 30
afios de rayectoria en el mundo de
Ias franquicias en USA y
Latinoamérica. referente en las
organizaciones en Estados Unidos,

ICA, RMHC,
Zambrano Foundation, BiiALAB
Worldwide Foundation

INNOVACION Y EMPRESA una nueva forma de pensar y de actuar que desaffa los paradigmas
existentes y que ha despertado el interés de amplios sectores de la sociedad Las mefores practicas para la
adapiacion de las estrategi con el ob ibuir al bienestar social; con la finalidad de
crear nuevos productos, senicios y conducas que ademés de satisfacer las

demanda la sociedad supone una transformacion sostenible.

Jose Barletta Vicepresidente

'CONGRESO HEMISFERICO|

- Director en BAR NEWS, Experto

Asesor en Desarrolo de Negocios
en Estados Unidos

COMO HACER NEGOCIOS CON ESTADOS UNIDOS: * Softianding, plataforma al senicio de
empresarios que desean hacer negocios en EEUU.

« Los Habitos del exilsta para lograr efectividad y grandeza. “Stephen Covey

« La Importancia de Conocer el Mercado de su sector y los escenarios de negocios.

+ Convergencia de Tecnologfas y su impacto en los escenarios de Negocios.

« Economias Disrupiivas y la “Economia Naranja’” o “Economia Creativa’

« Definir claramente a través de un “Business Plan’ los senvicios y productos ofrecidos.

« Conocer los eventos, ferias, foros, vinculados con cada uno de los sectores de negocios.

+ Laimportancia de ser parle proactiva de las Rondas de Negocios.

Italo Torrence, Director de
Latin American Invest -
v Director de CAMACOL

LATIN AMERICAN INVEST - LAI
Inversiones en Miami

Director de la Camara
Latinoamericana de
Comercio - CAMACOL

PRESENTACION CONGRESO HEMISFERICO Y SU IMPACTO EN EL COMERCIO

MATCHMAKING - SESION DE NETWORKING de diferentes rubros)

Mauricio Tancred - Presidente de la Camara Venezolana Americana

INVITADOS ESPECIALES

Eduardo Torres - Director de Comercio para el Sur de la Florida del US Department of Commerce

Alejandra Henao, MANAGER, LATIN AMERICA & CARIBBEAN INTERNATIONAL TRADE & DEVELOPMENT -
ENTERPRICE FLORIDA - Como Crear una empresa en [a Florida - Update del Comercio entre EEUU

Bolivia, La Fiorida y Bolivia

NOTA. Las reuniones y horarios pue

den ser modificados dependiendo de la disponibilidad de sus agendas

El Embajador de Bolivia en Estados Unidos, Emb. Pablo Canedo acompafiara a la Delegacion.



